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En dix ans, Lux-Auction s'est imposée comme un acteur incontournable des ventes aux enchéres
au Luxembourg. Nous sommes allés a la découverte des rouages de cette maison.
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Comment s'organise

“ une vente aux encheres?

En dix ans, Lux-Auction s'est imposée comme un acteur majeur de la vente aux encheres.
De 'expertise des biens au coup de marteau, voici ce qui se joue en coulisses.

De notre journaliste
Louis Wagner

ansune vente aux en-

cheéres, tout semble

parfois se jouer en

quelques secondes.

Une derniere en-
chere, un silence, puis le marteau
tombe. Pourtant, ce moment n'est
que la partie visible d'un long tra-
vail de préparation. «Pour une vente
de quatre heures, il faut compter
deux mois de travail», explique
Adrien Denoyelle, le fondateur de
Lux-Auction.

Cette maison de ventes située a
Stadtbredimus recoit les biens de
deux maniéres. Une premiére partie
vient de dépots spontanés de parti-
culiers ou de collectionneurs, qui
souhaitent vendre. L'autre partie
arrive dans le cadre de successions,
lorsque des héritiers, parfois orien-
tés par des notaires ou des agents
immobiliers, cherchent a faire es-
timer puis vendre le contenud'une
maison. «C'est moitié-moitié, au
niveau de la répartition», estime le
fondateur.

Dans le cadre de ces successions,
Lux-Auction intervient comme une
solution pratique pour les familles.
Pour les héritiers, c'est une ma-
niere de vider une maison tout en
donnant une chance aux biens de
trouver preneur. Adrien Denoyelle
et son équipe se rendent alors sur
place «pour repérer les objets qui
peuvent étre valorisés», résume-t-
il. Aprés sélection, ils établissent un
inventaire avec le vendeur. Les ob-
jets sont ensuite emballés, assurés
ettransportésjusqu'aleur entrepot
a Stadtbredimus.

Une prise en charge
compleéte

A son arrivée chez Lux-Auction,
chaque objet est étudié plus en dé-
tail. Chaque ceuvre est examinée :
on vérifie ses dimensions, son
état, sa technique. Pour Adrien De-
noyelle, cette étape est essentielle,
car «quand on vend une ceuvre
d'art, on s'engage pour la vie.» La
fiche doit donc étre juste.

Si nécessaire, la maison fait ap-
pel a des experts, notamment pour
les bijoux ou les montres. Vient en-
suite la mise en valeur: les objets
sont nettoyés et dépoussiérés pour
étre «vendu en 1'état», précise-t-il.
IIs sont photographiés en studio et
décrits dans le catalogue. Cette prise
en charge est incluse dans les ho-
noraires del'entreprise. La maison
se rémunere uniquement si le lot

En dix ans, Lux-Auction
a réalisé 120 ventes.
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Adrien Denoyelle garde une ligne claire : «Je choisis les
ventes en fonction de ce que je connais et de ce que j'aime.»

est vendu, en prélevant 25 % sur le
prixmarteau (prix d'adjudication).
Une fois traités, les biens sont expo-
sés dans la galerie de Lux-Auction.
Les visiteurs peuvent alors les voir
de pres. Certains viennent acheter,
d'autres seulement regarder.

Le jour ], la méme salle d'exposi-
tion change de visage pour devenir
celle de ventes. Adrien Denoyelle
enfile alors sa casquette préférée :
celle d'auctioneer. Il préfere ce
terme a celui de commissaire-pri-
seur, qu'il juge trés franco-francais
et peu adapté au contexte luxem-
bourgeois ou international. Der-
riere lui, 1'équipe s'active. Certains
suivent les plateformes en ligne,
d'autres gerent les téléphones ou
1'accueil des acheteurs. Tout doit al-
ler vite, mais rien ne doit échapper
au regard de 'auctioneer.

Les lots suivent I'ordre du cata-
logue. Chaque objet passe devantle
public et la caméra. Les cinq plate-
formes live nécessitent chacune
une personne dédiée. C'est d'ail-
leurs a Adrien Denoyelle de fixer
le pas d'enchére : par exemple, a
100 euros, les paliers peuvent mon-
ter de 20 euros et a 1 000 euros, ils
montent plutot de 100 euros. Les
acheteurs ne proposent donc pas
librementleur prix, mais s'alignent
sur le rythme donné depuis le pu-
pitre.

Le maitre de la vente doit aussi
garder un tempo, et pour ce faire,
«on ne s'interdit pas de faire un
petit moment d'ironie», sourit-il.
Néanmoins le cadre reste strict. A

ses cOtés, Me Carlos Calvo, huissier
dejustice, veille au respect de la pro-
cédure. Fidéle a Lux-Auction depuis
dix ans, il acte le proces-verbal de
vente et garantit juridiquement le
prix adjugé.

Quand les encheres ralentissent,
'auctioneer répéte le prix une fois,
deux fois, trois fois, pour laisser une
derniére chance aux acheteurs de
réagir, notamment en ligne. Puis le
marteau tombe. La vente est actée.
Des lors, «on ne peut plus revenir
en arriere».

«Nous comptons
désormais 15 personnes»

Le développement de Lux-Auc-
tion s'est accéléré apres le covid. La
maison fonctionnait déja avec des
outils numériques, mais la crise sa-
nitaire a changé les habitudes des
acheteurs. Avant, une partie impor-
tante du public venait en salle. Puis
le covid a accéléré le basculement
vers les ventes en ligne: «Ily a vrai-
menteuun trés grand changement»,
constate Adrien Denoyelle. Les ache-
teurs ont pris 1"habitude d'enchérir
depuis leur téléphone ou leur ordi-
nateur. <Méme des acheteurs instal-
1és a Luxembourg ne se déplacent
plus parce qu'ils ont internet.»

Cette évolution a changé le
rythme de la maison de ventes.
«Nous comptons désormais 15 per-
sonnes dans le cadre de ventes aux
encheres etnous sommes cing tous
lesjours a Stadtbredimus», explique
Adrien Denoyelle.

En 2024, le Bureau de gestion des
avoirs saisis et confisqués (BGA),
service d'Etat sous la tutelle du
ministere de la Justice, a confié a
Lux-Auction la vente aux encheres
des biens confisqués, ce qui a ac-
cru la visibilité de la maison. En
quelques années, lasociété estdonc
passée d'une organisation plus ar-
tisanale a une structure plus solide,
capable de gérer plus de lots et un
public a la fois local et internatio-
nal.

Cette croissance a cependant
posé un probleme de logistique a
lamaison de ventes, quirecevait da-
vantage de lots qu'il fallait mieux
suivre. C'est en cette méme année
2024 que Lux-Auction a donc adop-
té un systeme de codes QR. Chaque
objet posséde désormais une réfé-
rence unique. Il peut changer de
vente ou de numéro de lot sans dis-
paraitre du systéme. Ce nouvel ou-
til a permis d'absorber plus de vo-
lume et de construire un calendrier
plus dense.

La maison s'est aussi renforcée
dans la sécurité et 1'identification
des acheteurs. Pour les ventes im-
portantes, notamment celles d'ob-
jets précieux, elle fait appel a une
société spécialisée dans la sécurité
etle transportde valeurs, la Brinks.

Depuis
2016
Adrien Denoyelle a grandi au

contact des objets d'art, dans une
famille d'antiquaires. «J'ai pu for-

mer mon ceil surle tas, notamment
avec mon pere», raconte-t-il. Pen-
dantplusdedixans, il travaille a ses
cOtés et apprend a reconnaitre les
objets, leur époque et leur valeur.

Cette passion deviendra ensuite
le socle de Lux-Auction. La mai-
son ouvre en décembre 2016, fon-
dée avec son épouse, Charlotte
Denoyelle, présente dés 1'origine
dansle développementdelasocié-
té. Luiincarne la vente, 1'expertise
et le coup de marteau. Elle accom-
pagne l'organisation, le suivi des
dossiers et une partie du travail de
recherche. Mais tous deux se re-
trouvent autour d'une méme pas-
sion pour les beaux objets et leur
histoire.

Depuis 2016, 1'activité a changé
d'échelle. Mais Adrien Denoyelle
garde une ligne claire: Je choisis
les ventes en fonction de ce que
je connais et de ce que j'aime»,
résume-t-il. Certains domaines,
comme 1'art tribal ou 1'art océa-
nien, ne font donc pas partie de
son calendrier, parce qu'il estime
ne pas assez les maitriser.

Ce positionnement donne une
identité a la maison. Lux-Auction
s'est développée autour de plu-
sieurs grands thémes: I'art luxem-
bourgeois, les montres de collec-
tion, les bijoux, les grands crus et
1'art contemporain. Ces spécialités
structurent le calendrier des ventes
etrefletent aussi les gotits d'Adrien
Denoyelle pour les objets qu'il sait
défendre.

En I'espace de 120 ventes me-
nées depuis 2016, c'est une Patek
Philippe de 1946 qui détient le re-
cord d'adjudication : 250 000 eu-
ros. Mais Adrien Denoyelle retient
aussi des histoires plus singulieres,
comme lavente en 2019 d'un sarco-
phage pour 25 000 euros. L'ache-
teur, passionné d'Egypte ancienne,
avait faitréaliser des tests surle bois
etles pigments avant de confirmer
son achat. Quelques années plus
tard, 1'objet pourrait rejoindre le
Musée égyptien de Barcelone, aprés
avoir été rapproché de pieces de la
méme famille de pharaons. Autre
vente marquante : un Superman
d'Andy Warhol, trial proof numé-
roté 28/30. Réalisée du vivant de
'artiste et rehaussée de poudre
de diamant, 1'ceuvre a été adjugée
120 000 euros.

Pour ses dix ans, Lux-Auction
ne prévoit pas une grande féte pu-
blique, mais un geste adressé a ses
clients. Un cadeau de remercie-
ment doit étre envoyé en fin d'an-
née. La prochaine vente aura lieu
le samedi 11 juillet a 14 h.

Avant d'étre vendus,
les biens sont exposés.
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